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Apoyo al emprendimiento 

Las cuatro startups elegidas pondrán en marcha proyectos piloto en colaboración con las 
filiales de Redeia, como Red Eléctrica, Redinter, Reintel o Hispasat 

A través de este programa, Elewit ha invertido 1,7 millones de euros y ha impulsado ya 30 
pilotos comerciales junto a 26 startups nacionales e internacionales 

 

Madrid, 25 de junio de 2024 

Elewit, plataforma tecnológica de Redeia, ha seleccionado a cuatro startups en la V edición 
de su Programa de Venture Client, que en esta ocasión pondrá el foco en el desarrollo de 
proyectos piloto de ciberseguridad en las redes de comunicación de las subestaciones; 
nuevos equipamientos y materiales para líneas aéreas de la red de transporte eléctrico; una 
plataforma informática para disponer de más información en gestión de proyectos, y la 
revitalización de ecosistemas marinos en zonas donde hay cables eléctricos. 

Este programa, la principal iniciativa de corporate venturing de Elewit, está diseñada para 
introducir soluciones innovadoras en Redeia en sus filiales (Red Eléctrica, Redinter, Reintel 
e Hispasat) de forma ágil y como respuesta a sus necesidades. Las cuatro startups 
seleccionadas por Elewit tendrán la oportunidad de desarrollar sus pilotos junto a 
profesionales expertos de estas compañías. 

"Estamos muy ilusionados con el inicio de la quinta edición del programa porque pone de 
manifiesto que estamos ante una iniciativa que está cada vez más consolidada dentro del 
mercado, y que despierta un gran interés tanto en España como en otros países”, comenta 
Silvia Bruno, directora de Elewit.  

En esta V edición del programa de Venture Client de Elewit, las startups seleccionadas han 
sido: 

• DeNexus (EEUU), especializada en el desarrollo de una plataforma para la gestión de 
ciberseguridad, capaz de modelar los riesgos cibernéticos en redes de comunicaciones 
industriales y eléctricas. La solución permite cuantificar en términos económicos el 
riesgo que tendrían diferentes riesgos cibernéticos en las empresas. 
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• Asset Cool (Reino Unido), una startup que desarrolla recubrimientos fotónicos para 
conductores de líneas aéreas capaces de reducir la temperatura del conductor hasta un 
25%, aumentar la capacidad de transporte entre un 10 y un 30%, y reducir las pérdidas 
del conductor hasta un 15%. 

 

• Navgar (EEUU), compañía que ha desarrollado una plataforma informática orientada a 
la optimización de las operaciones con el objetivo es lograr una coordinación de tareas 
y proyectos más ágil y transparente dentro de los equipos, para que sus integrantes 
reduzcan tiempo a coordinación y puedan enfocarse en actividades de mayor valor 
añadido. 

 

• Ocean Ecostructures (España), que ofrece soluciones bio-estructurales para restaurar la 
vida marina y ayudar a compensar el impacto de las actividades humanas. La compañía 
desarrolla estructuras como barreras y sistemas de fondeo que facilitan la regeneración 
y renaturalización de espacios marinos degradados, minimizando el impacto ambiental. 

El Programa Venture Client 

Esta edición del programa lanzado por Elewit consta de tres fases: la definición del alcance 
de la prueba de concepto, el lanzamiento de pilotos y la evaluación de resultados y del 
posible interés de escalado. La agilidad del modelo venture client ha quedado patente en 
las anteriores ediciones, ya que en más del 80% de los casos pasaron menos de 100 días 
desde el inicio del programa hasta el inicio de los proyectos piloto. 

Hasta ahora, Elewit ha invertido más de 1,7 millones de euros durante las cuatro ediciones 
anteriores del programa, impulsando el desarrollo de 30 proyectos, en colaboración con 26 
startups tanto españolas como internacionales, de los que nueve han sido adoptados.  

“Nos encontramos en un momento clave en el que, si queremos avanzar en la transición 
ecológica, tenemos que aplicar innovación tecnológica con mayúsculas y apostar por 
nuevas soluciones ante los retos que tenemos encima de la mesa. Creo que programas 
como el Venture Client de Elewit pueden ser muy útiles para contribuir a ello”, subraya Bruno.   

Con esta iniciativa, la compañía busca impulsar la innovación tecnológica en los procesos 
de transición ecológica y de conectividad universal en los que centra sus esfuerzos su 
empresa matriz, Redeia, además de facilitar que las startups desarrollen sus productos de 
la mejor manera posible y puedan convertirse en proveedores de las corporaciones. 

Sobre Elewit 

Plataforma tecnológica de Redeia, que nace en 2019 con el propósito de ofrecer soluciones 
a los nuevos desafíos de los sectores de la electricidad y las telecomunicaciones, y con la 
meta de impulsar la transición energética y la conectividad para crear un futuro sostenible.  
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